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Kronologi 正处于一个关键时刻，它正寻求从传统的存储解决方案提

供商转型为一家人工智能驱动的技术公司。 

迈向云端
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从存储到人工智能：Kronologi 的新战略能否成功？ 

 

 

业绩不佳的财政年往往会让股东们产生一个疑问：未来会怎样？对于  Kronologi 亚洲

（Kronologi）而言，这个问题尤为关键。2025 财年业绩不佳，创下十年来首次税前亏损，同

时与 Quantum 机构公司（简称 Quantum）的长期合作关系也宣告结束。  

 

2026 财年股东大会并非简单地回顾过去，而是管理层借此机会阐述了公司未来发展方向为何

超越传统存储企业，以及新的人工智能战略将如何重归长期增长。 

 

企业面临十字路口 

公司转型的理由显而易见。2025 财年对 Kronologi 而言是动荡的一年，营业额下降 30.6%至

1.938 亿令吉，集团录得十年来首次税前亏损，主要原因是 2.063 亿令吉的商誉减值和 1770

万令吉的云解决方案中心减值。  

 

与 Quantum 长期合作关系的结束，不仅仅意味着失去了一位技术合作伙伴。尽管 Quantum

品牌产品贡献了 2025 财年约 26%的收入，但合作关系的终止引发了巨额减值支出，并强化了

管理层将集团重新定位至新增长领域的决策。 

 

管理层认为，鉴于企业数据管理格局的快速变化，此次转型势在必行。传统存储解决方案日益

商品化，而人工智能正在从根本上改变企业管理和利用数据的方式。 

 

企业不再纠结于数据存储位置或如何降低存储成本，而是日益关注人工智能如何安全地访问数

据、如何确保敏感信息留在国内，以及如何在加速人工智能应用的同时满足治理和监管要求。

这反映了行业更广泛的转变，即价值不再仅仅依赖于存储容量，而是转向智能数据管理。 

 

意识到这些结构性转变，Kronologi 正在从传统的企业存储供应商转型为人工智能数据基础设

施供应商。通过其在亚太地区的独家合作伙伴关系，集团计划与亚马逊云服务 (AWS) 和微软 

Azure 等超大规模云提供商形成互补而非竞争关系，帮助企业在混合资讯科技环境中协调数据，

同时满足日益增长的数据治理和主权需求。  

 

为了执行这一战略，Kronologi 构建了一个战略技术合作伙伴生态系统，每个合作伙伴都专注

于人工智能数据基础设施价值链的不同层面。  

 

该系统的核心基础是 LT ZERO 公司(LT ZERO)。LT ZERO 通过与德国 BDT Media Automation 

GmbH 的合作，提供安全且可扩展的归档存储，能够保存 PB 级（petabytes）数据长达 100 

年，以支持人工智能生成数据的几何指数级增长。.  
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在此基础上，亚洲 Hammerspace 公司.（Hammerspace）致力于解决人工智能面临的最大

基础设施挑战之一——确保数据快速高效地到达图形处理器 (GPU)。其 Tier 0 架构最大限度地

减少了数据访问延迟，同时实现了跨多个云端和本地环境的数据无缝协调，从而帮助企业最大

限度地发挥昂贵的人工智能计算资源的性能。  

 

Secuvy, Inc.（简称 Secuvy）完善了整个生态系统，助力企业持续探索、分类和保护敏感数据。

这有助于企业在人工智能利用信息之前，满足日益严格的数据主权、隐私和监管要求。 

 

这些合作伙伴关系加起来相当于三个以上的独立合作项目。它们将 Kronologi 的技术生态系统

从传统的企业存储扩展到人工智能数据基础设施。从股东的角度来看，这种多元化增强了集团

的价值主张，并降低了其对单一技术生态系统的依赖。 

 

初步进展迹象 

 

管理层报告称，业务已初见成效。集团 2027 财年第一季度营收达 6190 万令吉，同比增长

4.5%，其中大部分营业额来自新的战略合作伙伴。  

 

为向股东展示转型进展，管理层制定了未来三年营收目标，分别为 2.3 亿令吉、2.7 亿令吉和

3.3 亿令吉。最新季度营收约占最终目标的 18.8%。尽管这些是积极的早期迹象，但转型仍处

于起步阶段，其长期成功与否将在未来几年逐渐明朗。 

 

股东应关注哪些方面？ 

尽管 Kronologi 凭借清晰的战略、可靠的技术合作伙伴、稳健的资产负债表（截至 2027 财年

第一季度，现金储备达 4700 万令吉，负债率仅为 14.5%）进入转型阶段，但成功执行仍远非

板上钉钉的事。因此，股东应持续关注以下几个关键领域。 

  

首个挑战在于战略合作伙伴关系的可持续性。尽管 Kronologi 已与 LT ZERO、Hammerspace

和 Secuvy 建立了亚太地区的独家合作伙伴关系，但这些合作安排的长期经济效益仍不明朗。

合作期限、独家授权范围、续约条款和商业安排均未公开披露。由于 Kronologi 并不拥有相关

技术，股东应密切关注这些合作伙伴关系能否保持稳定，并持续支持集团的长期增长目标。 

 

其次，关键在于竞争差异化。尽管 Kronologi 并不直接与超大规模云服务供应商竞争，但企业

在人工智能基础设施和数据管理解决方案方面拥有众多选择。因此，集团必须证明其在亚太地

区独有的合作伙伴关系、厂商中立的策略以及区域实施专长，能够提供足够的差异化优势以赢

得客户。 
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